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it »Boutique« bezeichnet 

man eigentlich elegante 

Geschäfte und Schneide-

reien, weiß Deborah Zani, Geschäftsfüh-

rerin von Rubner Haus. Experten von 

Rubner Haus seien laufend auf der Suche 

nach neuen Materialien, Farben und For-

men. »Besucher finden auf einer Gesamt-

fläche von 550 m² Fliesen, Parkett- und 

Holz böden, Fenster und Türen sowie 

Produkte zur Badeinrichtung und auch 

Fassadenbekleidungen«, informiert Zani. 

Vom Klassiker bis hin zum Trendprodukt 

reicht das Spektrum der Details, das sich 

die Gäste in Begleitung von Raumgestal-

tern erschließen. »Unsere Kunden sollen 

sich in einem eleganten, exklusiven 

Ambiente wohl fühlen«, wünscht sich 

Zani. Deshalb sei man Partnerschaften 

mit Marken eingegangen, die wie Rubner 

auf Nachhaltigkeit, Handwerk, natürliche 

Materialien und v.a. auf Design setzen.  

Im ersten Stockwerk werden Produkte 

der Partner wie Gessi (Wellnessland-

schaften), Samsung (TV- und Elektro -

geräte), Artemide (Lichtsysteme und 

Lampen), Bulthaup (Küchen) und Roda 

(Gartenmöbel) präsentiert. »Wir haben 

Wert darauf gelegt, auch lokale Partner 

miteinzubeziehen. Deshalb haben wir 

jetzt auch LAASER MARMOR bei uns 

eingeführt. Das strahlende Weiß hat 

mich gleich bei meinem ersten Besuch in 

Laas in den Bann gezogen«, erzählt die 

Geschäftsführerin, die im Zuge des 

Auswahlverfahrens der Partner selbst 

zwei Mal in Laas war und sich von der 

M

Holz meets Marmor
Der italienische Marktführer für individuelle Häuser in Holzbauweise, hat am  

16. Juli am Firmensitz in Kiens im Pustertal mit der »Rubner Haus Boutique« einen 

neuen exklusiven Showroom für die Innen- und Außengestaltung eröffnet. Auch  

die Kombination von Holz mit LAASER MARMOR begeistert dort die Besucher.

LAASER MARMOR in der Rubner Haus Boutique 

Eingang zur Rubner Haus Boutique in Kiens im Pustertal  Fotos: Firma
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Qualität des LAASER MARMOR über-

zeugt hat – vom Abbau bis zur Verarbei-

tung. »Gerade jetzt, wo die Globalisie-

rung an ihre Grenzen stößt, ist eine Part-

nerschaft zweier lokaler Unternehmen 

mit kurzen Lieferketten und großem Pro-

dukt- und Verarbeitungs-Knowhow ein 

großer Vorteil für den Kunden. Mit Rub-

ner Haus und Lasa Marmo haben sich 

zwei verbündet, die schon allein vom 

Material – Holz und Naturstein – sehr 

gut zueinander passen. Mit der neuen 

Boutique und der Linie »STUDIO« im  

Premiumsegment sprechen sie gemein-

sam die richtige Zielgruppe an«, erklärt 

Kurt Ratschiller, Produkt- und Marke-

tingmanager der Firma Lasa Marmo. 

 

Mit Marmor schöner wohnen 
Umgesetzt wurde der Showroom vom 

»Creative Studio« des italienisch-brasilia-

nischen Architekten-Duos Guto Biazzetto 

und Carolina Espezim Biazzetto. »Uns 

war wichtig, dass die Kunden mitein-

bezogen werden und die Möglichkeit 

haben, mit dem Raum zu interagieren«, 

erklärt Guto Biazzetto seine Vision. 

Die Ausstellungsflächen und -stücke 

aus LAASER MARMOR habe er selbst 

gestaltet. »Wir wollten nicht nur die 

klassischen Musterfliesen ausstellen, 

sondern Möglichkeiten der Anwendung 

von LAASER MARMOR zeigen«, so Kurt 

Ratschiller. Besondere Blickfänge in der 

Boutique sind eine 6 m lange Holztheke 

mit einer Abdeckung aus gebürstetem 

LAASER MARMOR und die Wandbeklei-

dung des Besprechungsraums mit drei-

dimensional gestalteter Oberfläche.  

 

Marmor-Schulung vor Ort 
Im Vorfeld der Eröffnung durfte sich die  

30-köpfige Verkaufsmannschaft von Rub-

ner Haus im Rahmen einer Schulung mit 

LAASER MARMOR auseinandersetzen. 

Lasa Marmo-Projektmanager Patrick 

Pritzi und Kurt Ratschiller erläuterten die 

Eigenschaften und Möglichkeiten dieses 

besonderen Naturwerksteins. Jeder Teil-

nehmer der Schulung erhielt ein Stück 

LAASER MARMOR zum Mitnehmen. 
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Kurt Ratschiller (links) und Patrick Pritzi 
(rechts) bei der Eröffnung der Boutique

Ausstellungsraum mit LAASER MARMOR 
und anderen Materialien und Produkten  
für den exklusiven Innenausbau

Von links nach rechts: Rubner Haus-CEO 
Deborah Zani, Sales Manager Michael 
Rubner, Product Manager Lorenzo Stevanin 
und Architekt Guto Biazzetto


