Spiilbecken aus der LAVANTO-Serie von Rosskopf & Partner

Mario Stuhm:
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Flatte plus spule

Rosskopf & Partner vertreibt Silestone®, bietet aber auch Mineral-
werkstoff an. Warum das auch fiir Steinmetze interessant ist,

erlautert R & P-Vertriebsleiter Distribution Quarzstein Mario Stihm.
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Arbeitsplatte aus Quarzwerkstoff mit Becken aus Mineralwerkstoff

Naturstein: Herr Stiihm, wir
sprechen immer vom Quarzwerk-
stoff. R &P bietet aber auch
Mineralwerkstoff an. Was genau
ist das?

Mario Stithm: Eine Mischung aus
Naturmineralien (75 %), Pigmenten
und einer Acrylmasse. Mineralwerk-
stoff ist der Vielseitigkeitskiinstler un-
ter den High-Tech-Materialien. Er
wird in Platten hergestellt, ist in zahl-
reichen Farben, Kornungen und Stir-
ken erhiltlich, kann geschnitten, ge-

frist, fugenlos verbunden und ther-
misch verformt werden. Architekten
nutzen diesen Werkstoff schon seit
Langem, z. B. flir Counter an Flughi-
fen und Tresenanlagen in Restaurants.
Auch transluzente Anwendungen sind
moglich. Die Rosskopf & Partner AG
bietet mit der Marke HI-MACS® ein
quBerst vielseitiges Gestaltungsma-
terial fiir Kiiche und Bad. AuBer-
dem produziert sie ihre eigene Marke
LAVANTO®. LAVANTO® ist ein
Becken- und Spiilenprogramm, was
das Thema gerade auch fiir den Stein-
metz interessant macht.

Inwiefern?

Mit LAVANTO® bieten wir dem
Steinmetzen die Chance, seinen Kun-
den ein noch breiteres Produktspek-
trum zu offerieren, namlich nicht nur
Rohplatten, sondern eben auch Be-
cken und Spiilen aus Quarz- oder
Mineralwerkstoff, die sich in seine
Arbeitsplatten aus Naturstein oder
Quarzwerkstoft integrieren lassen.

Im Rahmen von Bauvorhaben, bei
denen sowohl Naturstein als auch Mi-

Mario Stithm

Klchenarbeitsplatten
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neralwerkstoff zum Einsatz kommt,
stehen wir dem Steinmetz als kompe-
tenter Partner fiir Mineralwerkstoft
zur Seite — von der Planung bis zur
Umsetzung.

Wie sollte sich der Steinmetz
lhres Erachtens seinen Kunden
gegeniiber positionieren?

Fiir den Steinmetz ist es heute mehr
denn je wichtig, seinen Kunden neue
und innovative Produkte anzubieten.
Er muss offensiv am Markt agieren
und sich selbst neue Mairkte und
Marktnischen  erschlieBen. Dabei
unterstiitzt ihn die Rosskopf & Part-
ner AG mit ihren Produkten und Ma-
terialien.

Der Steinmetz bietet dem Kunden das
technische Know-how und die Bera-
tung vor Ort, denn die Nihe zum
Kunden i1st sehr wichtig. R & P bringt
die Produktentwicklung, das Engi-
neering und das Know-how eines
weltweit titigen Verarbeiters in das
Miteinander ein. So kann der Stein-
metz seinen Kunden mit unserer
Unterstiitzung  alle aktuellen Ent-
wicklungen und die neuesten Materi-
alien anbieten. Der Steinmetz bietet
damit Produktkompetenz in Einheit
mit handwerklichem Konnen.

Sehen Sie Quarzwerkstoff als
Konkurrenz zu Naturwerkstein?

Nein, nicht als direkte Konkurrenz.
Jeder Werkstoff hat seine Eigenheiten,
und der Kunde muss letztlich ent-
scheiden, was thm besser gefillt. Dabei
entscheiden vor allem personliche
Priferenzen in Farbe, Form und Ge-
staltungsmoglichkeiten.

Interview: Barbel Hollinder
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