MAGNA Naturstein:

Riese im Osten

Seit 14 Jahren produziert die Firma MAGNA in Loitsche aus
dem Block Halbfertig- und Fertigware aus Naturwerkstein.
Der Umsatz verteilt sich zu gleichen Teilen auf Produktion
und Handel. Man profitiert von grof3em technischem Know-
how, Synergien mit der Magna Westfalia sowie innovativen
Bearbeitungen (Lasergrip) und Produkten (Glaskeramik).
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egriindet wurde die Firma
G 1993 — »fiir mich genau der
richtige Zeitpunkt, um mich
selbstandig zu machen, nicht nur der

Fordermittel wegen, die flir Neugriin-

dungen in Ostdeutschland bewilligt
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wurdens, erzihlt Jochen Thumm. Ge-
meinsam mit seiner Frau Birgit, die
sich heute in der Firma um Marketing
und offene Posten kiimmert, wagte er
1992/ 93 den Umzug aus Stiddeutsch-
land in den Osten, wo die beiden auch

(Fotos: B. Hollander; Firma)

I‘ Jochen
I Thumm

eine Familie griindeten. »Der Anfang
war nicht leicht, aber spannend, er-
innert er sich. Pionierarbeit war zu lei-
sten in einer Zeit des Aufbruchs, die
aber auch befliigelte.

Produktion aus dem Block
Loitsche liegt nicht weit von Magde-
burg, verkehrsmiBig gut angebunden.
»Wir haben gleich vom Block aus ge-
dacht und produzierts, erzihlt Ge-
schiftsfithrer Jochen Thumm.

Die Firmenneugriindung war, wie er
betont, wohliiberlegt. »Mein Vater hatte
Marktforschung betrieben und am Bei-
spiel italienischer Unternehmen festge-
stellt, dass sich die Produktion aus dem
Block lohnen muss. Unter dieser Pri-
misse haben wir ein stimmiges Gesamt-
konzept entwickelt und sukzessive um-
gesetzt«, erzahlt er. »Heute bieten wir
unseren Kunden alles — die ganze Band-
breite von Produkten aus Naturwerk-
stein.« 50% des Umsatzes stammt aus
eigener Produktion, die andere Hilfte
erwirtschaftet man durch Handel. »Wir
sind extrem flexibel, wenn es um Kun-
denwiinsche gehtg, so Jochen Thumm.

Neue Kalibrieranlage von MBD

Heute verfligt die Firma iiber ein
Betriebsgelinde von 200000m?. 80
Arbeitnehmer sorgen dafiir, dass tig-
lich ca. 100 t Rohblocke zu Unmal3-
platten, Boden- und Fassadenplatten
sowie Fliesen mit unterschiedlichen
Oberflichenstrukturen verarbeitet

Stone+Tec 2007
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werden. Der Maschinenpark beinhal-
tet u. a. acht Gatter, drei Multiblattsa-
gen, eine Polierline, eine Fliesenlinie,
eine Harzanlage, eine Flammlinie,
mehrere Briickensigen, einen Kan-
tenpolierer,
der Firma Thumm, eine Fassadensige-

Wasserstrahlmaschinen

anlage und ein neues vollautomati-
schen Bohr- und Sigezentrum, eben-
falls eine Entwicklung aus dem Haus
Thumm. Die jlingste Investitition von
Magna wird eine Kalibrierlinie fiir
Rohplatten, in der auch eine weitere
Schleifanlage integriert ist. Dafiir hat
Jochen Thumm um- und angebaut:
insgesamt sind jetzt {iber 20000 m?
tiberdacht.

Gresser

Beachten Sie unsere Angebote zur Messe!

»Eine unserer Hauptstirken ist unsere
Logistik«, so Thumm. »Die Ware wird
dem Natursteinverarbeiter mindestens
einmal pro Woche angeliefert. Wir ar-
beiten mit vier eigenen Kran-LKW
und Subunternehmen, die seit Jahren
exklusiv fiir uns titig sind. Im Schnitt
werden taglich 60 Kunden beliefert.«

Gute Zeiten

»Fiir Hindler stehen die Zeichen
glinstige, hat Jochen Thumm festge-
stellt. Zum einen seien heute Hunder-
te von unterschiedlichen Materialien
auf dem Markt, die kein Steinmetz auf
Lager halten konne. »Die Steinmetzen
greifen verstarkt auf die Materialaus-

- Pos

Unternehmen -

Oben: Multiblattsage von Pedrini

Links: Firmengeléande; ganz rechts
Vorbereitung der Hallenverlangerung
fiir die neue Kalibrierlinie

wahl der Produzenten und Hindler
zuriick. Unser Lager wichst tiberpro-
portional zum Umwachs; seit der
Griindung hat es sich verflinfzehn-
facht. Fur den Kunden bedeutet das,
dass er schnell genau das bekommt,
was er braucht.« Zum anderen verla-
gere sich die Produktion aus Italien
zurtick in die Linder, in denen v. a. die
exotischen Steine abgebaut werden.
»Direkt in Indien oder Brasilien ein-
zukaufen, ist fir viele Steinmetzen, die
frither bequem in Italien eingekauft
haben, zu aufwindig.Viele davon kau-
fen jetzt bei unse, erliutert Thumm,
der, wie er betont, nicht an Fliesenle-
ger und nicht an Privatkunden liefert.
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- Unternehmen

Glaskeramik lasst sich wie Naturstein

verarbeiten.

Gute Karten

Als besondere Stirke sieht Jochen
Thumm die Zusammenarbeit mit der
Tochterfirma Magna Westfalia in Vlo-
tho. Diese reine Handelsfirma setzt
mit einer Lagermenge von tber
80000 m? Naturstein fast ebenso viel
um wie die MAGNA selbst. Beide
Firmen konnen schnell auch auf das
jeweils andere Lager zugreifen und
dem Kunden auf diese Weise flexibel
eine riesige Natursteinauswahl bieten.
Fiir den Vertrieb des Natursteins un-
entbehrlich sei der AuBlendienst. Die
Magna Naturstein GmbH und ihre
Tochter Magna Westfalia in Vlotho
beschiftigen gemeinsam acht fest an-
gestellte AuBendienstmitarbeiter; »sie
waren von Anfang an mit dabei und
haben sich inzwischen ein Netz an
Kontakten aufgebauts, so Thumm.
MAGNA Naturstein beliefert vor al-
lem Ostdeutschland und zunehmend
auch Polen; allein im Projektgeschift
ist das Unternehmen iiberregional ak-

tiv. Magna Westfalia verkauft »von
Kassel bis Kiel« und im Ruhrgebiet.

Synergien

Jochen Thumm stammt aus einer Fa-
milie von Technikern und Tiiftlern;
der Name hat in der Branche einen
guten Ruf. Jochens Bruder Claus hat
wie der Vater Maschinenbau studiert,
er selbst Elektrotechnik. Echte Kom-
petenz ist ein Trumpf der Firmen-
gruppe, zu der neben der 80 Mitar-
beiter starken MAGNA und ihrer 20
Mitarbeiter starken Tochter MAGNA
WESTFALIA (ausschlieBlich Handel)
das schwibische Mutterunternechmen
Thumm & Co. (Dr. Claus Thumm)
und die SELTRA (Uwe
Thumm) gehoren. Bei der Firma

Firma

Thumm in Niirtingen sind 30 Mitar-
beiter auf die Herstellung von Verbin-
dungs- und Gelinderelementen fiir
Natursteintreppen sowie auf die Ent-
wicklung und Herstellung von
Sondermaschinen fiir die Steinbear-
beitung spezialisiert. Die Firma SEL-
TRA unterhilt mehrere Lager (ver-
schiedene Standorte). 15 Beschiftigte
konzentrieren sich auf den Handel mit
Natursteinerzeugnissen. Mit der SEL-
TRA gibt es viele Synergieng, ist sich
Jochen Thumm sicher. »Mit meinem
Bruder Uwe sehe ich viele Moglich-
keiten der Zusammenarbeit, die groBe
Unmsatzsteigerungen versprechen.«

Die Firmengruppe setzt auf die Ver-
bindung von Theorie und Praxis. Die
Entwicklung hochproduktiver Stein-
bearbeitungsmaschinen dient immer
auch der Rationalisierung der eige-

Firmengruppe Thumm

»Thumm« steht fir Treppensysteme,
Maschinenbau sowie Fertigung und Han-

del von bzw. mit Natursteinerzeugnissen.

Die Firmengruppe nutzt den Maschinen-
bau zur Rationalisierung der eigenen Ferti-
gung und setzt auf Beratung und Service.
Die Firmengruppe hat ihren Ursprung im

Thumm & Co.

MAGNA

schwabischen Familienunternehmen

Thumm & Co., das seit fast 50 Jahren
Steinmetzen in allen Fragen rund um die

Treppe sowie das Verkleben von Natur-

stein beréat. Firmengrinder Giinther
Thumm decht heute zusammen mit sei-
nen Séhnen Jochen, Claus und Uwe fol-

gende Bereiche in der Gruppe ab ab:

- Treppen- und Gelandersysteme
- Steinbearbeitungsmaschinen
- Verkleben von Naturstein
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- Fertigung von Natursteinprodukten
- Handel mit Natursteinerzeugnissen

Dr.-Ing. Dieter Gerlach

Tel.: 07022/92760
www.thumm-treppen.de

Tel.: 039208/27 10
Www.magnastein.com

Magna Westfalia
Tel.: 05228/96060
www.magna-westfalia.de

Tel.: 07022/407090
www.seltra.de

nen Produktion. So hat Thumm in
Niirtingen eine technologische Linie
fiir die Herstellung von Plattener-
zeugnissen entwickelt und gebaut, die
sich jetzt bei Magna in Loitsche lduft
(Naturstein 5/2006, > S.70 — 72).

Gut ausgelastet

Mit der Auslastung seiner Produktion
ist Jochen Thumm zufrieden. »Seit
Mitte 2006 haben wir gut zu tun; da-
bei hat im vergangenen Jahr sicher
auch die damals bevorstehende Erho-
hung der Mehrwertsteuer eine Rolle
gespielt. Jetzt haben wir den Winter
fast hinter uns, und ich denke, es wird
ordentlich weitergehen.«

»Von den nach der Wende in Ost-
deutschland gegriindeten Naturstein-
werken ist nicht viel iibrig gebliebeng,
konstatiert Jochen Thumm; jedenfalls
habe niemand sonst die gleiche Ferti-
gungstiefe. Die will Jochen Thumm
beibehalten; das Leistungsspektrum
des Unternehmens will er eher noch
vergroBern. Das Verhiltnis Produktion
zu Handel soll in etwa so bleiben wie
es ist. Reduziert werden soll lediglich
die Menge der Sorten, die gegattert
werden mit einem Schwerpunkt auf
Sorten aus Europa. »Im Bereich Stan-
dardware wird man auch weiterhin
mit Anbietern v.a. aus China konkur-
rieren«, meint Thumm; »in diesem Be-
reich kann man nur mit Schnelligkeit
und konkurrenzfihigen Preisen punk-
ten. Wenn man mehr verdienen will,
muss man etwas bieten, was die ande-
ren so nicht haben.«

Neu: Glaskeramik

Auf der Suche nach Nischenprodukten
fiir seine Kunden hat Jochen Thumm
einen Glaswerkstoff entdeckt, der sich
mit den gingigen Steinverarbeitungs-
maschinen bearbeiten lisst. »Glaskera-
mike, so der Name dieses Produkts, ist
ein Material, das zwar aus Glasschmel-
zen stammt, aber durch gesteuerte Kri-
stallisation in einen teils polykristalli-
nen, teils glasigen keramischen Zustand
umgewandelt wird. Glaskeramik wird
in Deutschland aus Glasschollen herge-
stellt, die in einem patentierten Sinter-
vorgang lediglich an den Schollenrin-
dern zusammenschmelzen, informiert
das Unternehmen. Theoretisch sind alle
Farben moglich; derzeit sind »Creme-
weil« und »Jade« im Angebot.

Birbel Hollinder
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Marmi Rossi S.p.a.
Localita Monteiano - Z.l. 37010 Cavaion V.se (VR-I)
Tel. 0039-045-6260115 r.a. Fax. 0039-045-7236410
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