Agaba:

Fur den Wettbewerb
gerustet

Die auf den Handel mit Fertigprodukten aus China spezialisierte
Agaba GmbH aus dem rheinischen Bornheim will trotz fallen-
der Preise mit umfassendem Angebot, Qualitat und fortschritt-
licher Technologie punkten.

nter den Anbietern chinesi-
l | scher Granitprodukte ragt die

in Bornheim bei Koln behei-
matete Agaba GmbH schon seit eini-
gen Jahren heraus. Sie bietet die kom-
plette Palette an Natursteinprodukten
von Pflastermaterial bis zu bildhaueri-
schen Unikaten an, lisst seit Jahren in
eigenen chinesischen Werken produ-

Brunnen und Figuren am Stand von Agaba
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zieren und gewihrleistet ihren deut-
schen Kunden zugleich den gewohn-
ten Standard an Service und Rechtssi-
cherheit. »Die meisten Mitarbeiter in
unseren Fertigungsstitten und Biiros
haben schon tiber zehn Jahre Berufs-
erfahrung. Wir kontrollieren unsere
Produktion bis zur Auslieferung, so
dass wir unseren Kunden eine Top-

(Fot;s: Harald Lachmann)

Geschaftsfiihrer Siqi Cheng

Qualitit liefern konnens, versichert
Geschiftsfithrer Siqi Cheng. Fiir den
Erfolg des Unternehmens spricht
auch die technische Ausstattung der
Produktion, beispielsweise mit Blok-
ksigen. Dank diesen kénne man Un-
maBplatten bis zum Format 2,80 x
1,50 m liefern. Das Unternehmen
verfigt in  Rotterdam
Deutschland tiber Lager mit einer Ge-
samtfliche von 20 000 m?.

Recht neu am Standort Bornheim-
Roisdort ist ein 1200 m* grofBer
Showgarten, in dem alle gingigen

und in

Produkte fiir den AuBenbereich sowie
zahlreiche Oberflichenbearbeitungen
und Verlegungsarten zu sehen sind.
Zudem werden tiber 100 Figuren und
andere Gartendekoration aus Natur-
stein  prisentiert, Stelen,
Brunnen,Vogeltrinken und Palisaden.

darunter

Présentation auf der Stone+tec
Auch zur Stone+tec 2005 legte Agaba
den Ausstellungsschwerpunkt auf den
Garten- und Landschaftsbau. Neu wa-
ren u.a. zwel vietnamesische Granite,
ein roter und ein gelber, die man flir
die Palisaden- und Pflasterfertigung
ins Sortiment aufgenommen hat. Er-
weitert wurde zudem das Angebot an
Brunnen, Quellsteinen und Wasser-
spielen. So stellte Chengs Team »was-
serspeiende« Stelen vor, die an der
Austrittsdftnung elektrisch beleuchtet
werden. Zufrieden verwies der Chef
auch auf rotierende Kugeln, die hiufig
fiir Gestaltungen in Aullenbereich zur
Anwendung kommen. »Wir beherr-
schen mittlerweile diese Technologie
und konnen sie preisgiinstig umset-
zen. Wir sind fiir den Wettbewerb ge-
rustete, erklart er.

Harald Lachmann



